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ABB - WIELAND ELECTRIC
Se asocian para redefinir la eficiencia en la construcción modular

La colaboración combina la innovadora tecnología de co-
nectores de Wieland con la amplia gama de productos de 
ABB para ofrecer instalaciones eléctricas plug-and-play 
que permitan una mayor eficiencia en proyectos de cons-
trucción modular y en serie.
Esta oferta conjunta integra los innovadores sistemas de 
distribución de energía, accesorios de cableado y soluciones 
para hogares inteligentes de ABB con el sistema de insta-
lación eléctrica totalmente enchufable WIELAND PREFAB®. 

Esta solución plug-and-play, que utiliza herramientas de planificación digital para la configuración, 
está diseñada para una entrega justo a tiempo en los sitios de construcción y reduce el tiempo de 
instalación eléctrica en el sitio hasta en un 70 % y reduce los costos en aproximadamente un 30 %. 
La nueva oferta es ideal para proyectos altamente estandarizados, como edificios de apartamentos 
y hoteles, que se benefician más de una mayor eficiencia. Los proyectos menos estandarizados y las 
casas prefabricadas residenciales individuales también pueden aprovechar la solución, lo que facili-
ta el cumplimiento de plazos ajustados y la solución de limitaciones de recursos. u www.new.abb.com

CARRIER
HOTEL EXE PLAZA: remodelacion de la central de producción de agua fria

El hotel EXE Plaza está situado en el corazón de Madrid, a los 
pies de las famosas torres Kio y en plena Plaza de Castilla. Un 
referente por el que pasan millones de turistas en cualquier 
época del año. El Exe Plaza tenía como misión la remodelación 
de la central de producción de agua fría, todo un reto de ahorro 
energético, además de una instalación bastante compleja por 
su ubicación.
La nueva central de producción cuenta con dos enfriadoras 
condensadas por aire, con compresores scroll y refrigerante 

R-32, de bajo poder de calentamiento atmosférico. Estos equipos cuentan con un rendimiento esta-
cional muy elevado, que va a permitir obtener un ahorro energético frente a los equipos anteriores. 
Además, están equipadas con la opción de recuperación de calor, lo que va a permitir la producción 
de agua caliente sanitaria aprovechando la energía que iba a ser desechada en el ambiente y redu-
ciendo también el consumo de combustible asociado.
Todas las unidades son probadas en fábrica para garantizar su fiabilidad. Además, están conec-
tadas a la plataforma ABOUND HVAC Performance, que permite la monitorización continua de los 
parámetros de funcionamiento con el fin de maximizar el tiempo de servicio y asegurar el confort a 
los huéspedes durante su estancia.
Como dificultad añadida, la elevación de los equipos requería el montaje de una grúa de 250 tonela-
das, un estudio de cargas a Metro Madrid y tener que cortar los accesos a Plaza de Castilla desvian-
do la circulación. A pesar de esto, los trabajos resultaron un éxito rotundo cumpliendo los objetivos 
de realizar la instalación en tiempo express, dejando sin servicio al hotel un tiempo mínimo sin 
molestar a los huéspedes, y todo esto ocupando la principal arteria de Madrid. u www.carrier.com

El Grupo Hansgrohe, líder global en soluciones 
para el baño y la cocina, celebra el 50 aniver-
sario de su presencia en España, un hito que la 
compañía ha celebrado con todo su equipo. Con 
sede en Molins de Rei (Barcelona), la filial espa-
ñola ha sido un pilar clave en el crecimiento y
expansión internacional del grupo que actual-
mente opera en más de 150 países.
En 1974, hansgrohe estableció su primera filial 
internacional en España, un mercado clave para 
el desarrollo y distribución de sus productos. 
“A lo largo de estos años, la marca se ha con-
vertido en una referencia de calidad, diseño e 
innovación en nuestro país. Hemos consolidado 
nuestra presencia a través de una red de distri-
buidores y puntos de venta en todo el territorio 
formando parte de miles de hogares y proyec-
tos”, destaca Francisco Romero, director general 
de la compañía en España.
Innovación, diseño y sostenibilidad: los pilares 
del Grupo Hansgrohe Fundada en 1901 en Schil-
tach (Alemania), la historia de hansgrohe está 
marcada por la innovación, la sostenibilidad y la 
incorporación del diseño que han transformado 
la industria del baño y la cocina. A lo largo de 
sus 123 años, la compañía ha introducido pro-
ductos tan revolucionarios como la primera te-
leducha con distintos tipos de chorro, la primera 
grifería de cocina extraíble o la primera barra de 
ducha. Entre las soluciones más rompedoras de 
hansgrohe también destacan el desarrollo de 
iBox Universal, una solución para instalaciones 
empotradas de ducha que facilita el montaje al 
instalador.
A día de hoy la compañía cuenta con más de 
15.000 patentes en activo y acumula más de 
600 premios -entre ellos, el iF Design Award o 
el Red Dot Design Award-. El Grupo hansgrohe 
trabaja con diseñadores reconocidos a nivel 
internacional como el estudio Phoenix Design; 
Philippe Starck o Antonio Citterio, entre otros.
Con el objetivo de liderar la transición hacia una 
sociedad más sostenible, a lo largo de estos 
años la firma ha mantenido su compromiso con 
el desarrollo de productos y tecnologías de aho-
rro: en 1987 ya lanzó la primera teleducha que
reducía el consumo de agua en un 50%, ha de-
sarrollado la tecnología EcoSmart, CoolStart y 
AirPower, que optimizan el uso de agua y energía 
sin comprometer el confort y más recientemente 
ha lanzado la línea de productos Planet Edition 
elaborada con materiales reciclados. 
u www.hansgrohe.es

GRUPO HANSGROHE
Celebra 50 años en España: medio siglo 
de innovación y sostenibilidad

GENEBRE
GE-XPERT Instal Hub, la nueva área de contenido digital de Genebre para profesionales

Una nueva sección dirigida a los profesionales de la instalación de 
fontanería, calefacción, gas y control general de fluido.
Esta nueva área cuenta con contenido visual y práctico a través de 
vídeos demostrativos que muestran, de manera sencilla y didácti-
ca, el paso a paso de la instalación de diferentes productos de la 
compañía líder.
Cada uno de los vídeos está específicamente diseñado para faci-
litar el aprendizaje y para mejorar las habilidades técnicas de los 
profesionales del sector.
Además, para inaugurar esta nueva sección, Genebre cuenta con la 
colaboración del influencer y experto en fontanería @elfontajoan, 
que aportará toda su experiencia en el uso de diferentes referencias 
de la compañía. 

Esta nueva área de trabajo ha sido creada para apoyar a los instaladores con recursos que optimicen 
su trabajo, aportando soluciones prácticas y visuales que faciliten las instalaciones de manera efi-
ciente y segura. u www.genebre.es
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CONVESA
Celebra su 50 aniversario

Convesa, uno de los principales fabricantes espa-
ñoles de conductos modulares para chimeneas, ha 
conmemorado su 50 aniversario con un evento que 
reunió a clientes, proveedores y empleados de toda 
España. La compañía, cuya fabricación es 100% 
nacional y con presencia en más de 20 mercados 
internacionales, refuerza su liderazgo en el sector 
con soluciones para aplicaciones residenciales, co-
merciales e industriales.

En 2024, Convesa, con sede en Móstoles (Madrid), alcanzó una facturación de 11,5 millones de 
euros y emplea a cerca de 100 profesionales. La compañía dispone de modernas instalaciones de 
producción diseñadas para atender el incremento de la demanda y potenciar su crecimiento a nivel 
global.
La formalización de la alianza con el Grupo Poujoulat, líder europeo en sistemas de evacuación de 
humos y primer productor francés de biocombustibles, marcó un hito en la historia de la compañía. 
La adquisición del 80% de Convesa por parte del grupo francés ha reforzado su capacidad para im-
pulsar soluciones sostenibles de calefacción. Entre los objetivos de Convesa para los próximos años 
destaca el fortalecimiento de su presencia en España y Portugal, así como la expansión en mercados 
clave como Reino Unido, Países Bajos y Europa del Este. u www.convesa.es

AIRMAGIC
Calefacción por infrarrojos: el sistema de calentamiento más barato y sostenible en invierno

El ecocalentador por rayos infrarrojos es la tecnología más efi-
ciente y ecológica para mantener el hogar caliente en invierno 
sin tener que afrontar la costosa factura energética del sistema 
de calefacción convencional. Airmagic, ofrece esta tecnología 
por infrarrojos de onda larga, un sistema de calentamiento que 
produce el aumento de la temperatura corporal de forma natural 
imitando el proceso del sol al calentar la tierra.

 El sistema se basa en la radiación de rayos infrarrojos sobre 
las personas cercanas, por lo que, para calentarse y disfrutar 
de una sensación térmica agradable, se debe dirigir el calor de 
forma correcta.

Este sistema de calefacción por infrarrojos es completamente natural y supone hasta un 70% de ahorro 
económico frente a los sistemas tradicionales. Proporciona la máxima eficiencia energética sin pérdida 
de calor. Es completamente natural y supone hasta un 70% de ahorro económico frente a los sistemas 
tradicionales. Proporciona la máxima eficiencia energética sin pérdida de calor. Además, las soluciones 
de Airmagic ofrecen variador de potencia, de forma que cuando la estancia llega a la temperatura 
deseada, el equipo deja de funcionar. Otra de las ventajas de los ecocalentadores es que los rayos infra-
rrojos de onda larga que utiliza son 100% seguros y no son perjudiciales para la salud. se trata de una 
tecnología silenciosa, fácil de instalar, configurar y mantener.  u www.airmagic.world

SIKA
Lanza su nueva Guía Profesional 2025: una herramienta imprescindible para proyectistas, 
prescriptores e instaladores

Sika anuncia el lanzamiento de su nueva Guía Profesional 2025, un re-
curso fundamental para proyectistas, prescriptores e instaladores de 
materiales Sika. Esta completa guía ofrece información detallada sobre 
los productos y servicios de la compañía para obra nueva, reforma y re-
habilitación de edificios, facilitando a los profesionales la elección de las 
soluciones más adecuadas para sus proyectos.
Desde el inicio, la Guía Profesional 2025 destaca los servicios adicio-
nales que Sika pone a disposición de sus clientes, como su escuela de 
formación, su innovadora video academia y su servicio técnico de aseso-
ramiento a clientes  y prescriptores, que garantiza un apoyo integral en 
cada fase del proyecto.

Entre las novedades destacadas en esta edición se encuentran soluciones innovadoras en sellado y 
pegado elástico, como Sika Boom®, la nueva gama de selladores SikaSeal® y las espumas adhesivas 
para paneles aislantes y placas de yeso. La Guía Profesional 2025 permite consultar de manera sen-
cilla los productos más adecuados según el tipo de actuación requerida, ya sea impermeabilización, 
enlucidos, colocación de cerámica, pavimentos, entre otros. u  www.esp.sika.com

Junkers Bosch da la bienvenida al nuevo año con 
una campaña dirigida a los profesionales que 
confían en la marca. Bajo el lema “Propósito 
de año nuevo: Instalar y ganar con Bosch”, la 
iniciativa tiene como objetivo premiar a quienes 
instalen calderas y bombas de calor Bosch.
De esta forma, los profesionales que se encuen-
tren inscritos en el Club Junkers Bosch plus e 
instalen estos equipos entre el 1 de enero y el 28 
de febrero, podrán disfrutar de hasta 300€ en su 
tarjeta de socios.
Los instaladores tienen a su disposición una am-
plia gama de modelos de calderas, destacando 
las calderas murales Condens Bosch (modelos 
Condens 1200 W, 4300i W, Condens 5300i WT, 
Condens 6000i W y Condens 8700i W), que des-
tacan por su diseño innovador, conectividad WiFi 
y facilidad de instalación.
En cuanto a bombas de calor, la gama Compress 
ofrece soluciones versátiles que se adaptan a 
cualquier tipo de hogar. Entre ellas se encuen-
tran los modelos multitarea aire/agua: Com-
press 2000 AWF, 3400i AWS, Compress 5800i AW, 
Compress 6000i /7001i AW, además del modelo 
específico para producción de A.C.S., Compress 
5000 DW. Todos estos equipos se caracterizan 
por su alta eficiencia energética, asegurando el 
máximo confort en el hogar.
Para acceder a estas recargas, los instaladores 
deben estar registrados como socios en el Club 
Junkers Bosch Plus y haber activado su tarjeta 
VISA del club. Si aún no son socios, pueden so-
licitar su inscripción llamando al 910 900 670 
o a través del área de acceso Profesional en la 
página web del Club.
Los profesionales deberán verificar la instalación 
y solicitar la puesta en marcha por el Servicio 
Técnico Oficial de Junkers Bosch presentando el 
formulario firmado por el usuario final antes del 
7 de marzo. La marca recomienda hacer este pro-
ceso a través de la app Junkers Bosch plus, que 
permite escanear el código QR e introducir los 
datos de la instalación de forma rápida y sencilla.
Además, los equipos Junkers Bosch pueden fi-
nanciarse mediante Bosch EasyFinance, que 
permite gestionar las cuotas de forma online en 
plazos de entre 6 y 72 meses, garantizando co-
modidad y seguridad en el pago. De este modo, 
los profesionales pueden proporcionar detalles y 
opciones de financiación al momento desde su 
smartphone, tablet u ordenador, obteniendo una 
respuesta inmediata sobre la viabilidad. 
u www.junkers-bosch.com

JUNKERS BOSCH
Inicia el año reconociendo a los pro-
fesionales que confían en sus equipos
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GEBERIT
Vuelve el descuento directo por la compra de un Geberit AquaClean

Desde el 1 de enero y hasta el 31 de diciembre de 2025 está activa la 
nueva campaña ‘Elegir AquaClean tiene premio’ que Geberit, espe-
cialista en porcelana sanitaria y tecnología para el baño, ha puesto 
en marcha para premiar al consumidor final que decide aumentar la 
innovación y el confort de su baño intalando un inodoro bidé. Gebe-
rit reembolsa directamente al usuario final una cantidad de dinero 
determinada, según el modelo AquaClean que haya instalado en su 
baño: 50 euros para el modelo básico Alba, 300 euros para Tuma y 
Sela y hasta 500 euros para Mera, el modelo premium de la gama 
AquaClean. 
 Para participar en la promoción solo hay que registrar los datos del 
consumidor final propietario del inodoro bidé (nombre y apellidos, 

dirección, email) y adjuntar fotos del antes y después del baño reformado, así como la factura de los 
productos Geberit instalados en él. Toda la información detallada sobre la campaña, la encontrarás en 
la web de Geberit.
Que Geberit apueste por promocionar las ventajas que ofrece la higiene íntima con agua sin moverse del 
inodoro no es casual. u www.geberit.es

SUILCASA
Aislamientos especiales para instalaciones en exteriores

Como siempre se ha hecho, en SUICALSA se fabrican sus ais-
lamientos de acuerdo con las especificaciones marcadas en 
cada modelo de nuestra gama de depósitos, Inter acumula-
dores y depósitos de inercia.
Además, SUICALSA se adapta a las necesidades técnicas y 
específicas de cada cliente fabricando aislamientos con es-
pesores y especificaciones según requiera cada instalación. 
Esta adaptabilidad nos hace ser competitivos en el sector, 
convirtiendo a SUICALSA en empresa líder en el mercado.

Hoy SUICALSA quiere hacer una mención especial a nuestros aislamientos fabricados especialmente 
para la instalación en exteriores. Disponemos de varios tipos con los que cubrimos todas las necesida-
des demandadas por nuestros clientes. 
Preparados por nuestro equipo de producción los modelos de aislamiento para exteriores que dispone-
mos son los siguientes.
    • RAE:  Aislamiento en polietileno expandido de células abiertas anti-condensación cubierto con una 
funda de PVC y poliéster con cremallera apta para exteriores e ignífuga.
    • RVA : Aislamiento en lana de roca basáltica y exterior de aluminio.
    • RAA:  Aislamiento de poliuretano expandido y acabado exterior en aluminio.
    • RFA:  Aislamiento con espuma de poliuretano con terminación en aluminio. u www.suilcasa.com

Estos premios están diseñados para reconocer y 
destacar los mejores proyectos HVAC+R ejecu-
tados con soluciones innovadoras y sostenibles 
de Panasonic.
Los Premios PRO Award reconocen logros so-
bresalientes en el diseño, especificación, ins-
talación y puesta en marcha de soluciones de 
calefacción y refrigeración de Panasonic. El es-
quema de premios de este año consta de cuatro 
categorías: residencial, comercial, de retail y 
hotelera, y están invitados a participar todos los 
profesionales que han llevado a cabo proyectos 
con soluciones Panasonic desarrollados en toda 
Europa. Los ganadores serán invitados a la ce-
remonia de entrega de esta nueva edición de los 
premios en la República Checa donde tendrán 
la oportunidad de ver el proceso de fabricación 
de las bombas de calor Aquarea de la compañía 
en su fábrica recientemente ampliada. 
Las categorías de los Premios PRO cubren una 
amplia gama de aplicaciones donde se están 
brindando beneficios reales a empresas y con-
sumidores. Los jueces buscarán soluciones 
innovadoras, que hayan marcado una gran 
diferencia, y que proporcionen alta calidad y 
rendimiento, además de soluciones rentables, 
estéticas y eficientes. Hay cuatro categorías 
abiertas para participar:

• Mejor Proyecto Residencial
• Mejor Proyecto Hotelero
• Mejor Proyecto de Retail
• Mejor Proyecto Comercial

Entre los finalistas de las categorías anteriores, 
los jueces también seleccionarán los proyectos 
más destacados en las categorías adicionales:

• Mejor Proyecto Innovador
• Mejor Proyecto Sostenible
• Mejor Proyecto con Refrigerante Natural
•Mejor Proyecto de Calidad del Aire Interior

Los ganadores serán seleccionados por un 
panel de jueces compuesto por expertos pro-
fesionales de Panasonic y una invitada muy 
especial: Marta San Román, directora general 
de AFEC y Miembro de la Junta de la Asociación 
Europea de Bombas de Calor (EHPA).
Para ser elegibles, los proyectos deben estar 
basados en Europa y haber sido completados 
entre el 1 de enero de 2023 y el 31 de diciembre 
de 2024. La fecha límite para enviar inscripcio-
nes es el 28 de marzo de 2025, a través de un 
formulario on-line. Los ganadores se anuncia-
rán durante los meses de verano de 2025.
u www.aircon.panasonic.eu/ES_es

PANASONIC
Los Premios PRO Awards, lanzan su 5ª 
edición celebrando 10 años de excelencia

IRSAP
Page, una reinterpretación del radiador clásico para espacios modernos

Este diseño reinterpreta el concepto clásico del radiador, 
integrándose de forma armoniosa en cualquier ambiente y 
aportando tanto calidez como un toque de estilo contem-
poráneo.PAGE transforma la funcionalidad en un elemento 
decorativo gracias a su diseño sobrio y elegante. Sus lí-
neas limpias y proporciones equilibradas lo convierten en 
una pieza versátil, capaz de adaptarse a diversos estilos 
de interiorismo, desde los más minimalistas hasta los 
más sofisticados.

Disponible en tres alturas, 920, 1260 y 1770 mm, y un ancho estándar de 500 mm, PAGE ofrece 
opciones adaptadas a las necesidades de cada espacio, ya sea un baño compacto o una estancia 
más amplia.
PAGE no solo calienta la habitación con eficiencia, sino que también actúa como un práctico toalle-
ro, maximizando su utilidad en espacios como baños y cocinas. Su diseño permite una distribución 
uniforme del calor, garantizando el máximo confort térmico.
Este modelo está disponible en una amplia gama de colores y acabados de alta gama, lo que 
permite a diseñadores e interioristas personalizarlo según las necesidades específicas de cada 
proyecto. u  www.irsap.com
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Innovadoras propuestas para el sector hotelero, 
entre las que destaca su icónica serie Style, una 
gama de productos que combina a la perfec-
ción diseño sofisticado, funciones avanzadas y 
tecnología de última generación, convirtiéndose 
en la elección ideal para espacios modernos y 
funcionales.
Sus líneas limpias y elegantes aportan un toque 
distintivo que transforma cualquier espacio en 
un ambiente único y contemporáneo, sin perder 
la esencia de la elegancia atemporal que carac-
teriza a BJC. Entre sus opciones más destaca-
das se encuentran:
> Reguladores de intensidad de luz: Permiten 
ajustar la iluminación según el ambiente de-
seado, adaptándose a diferentes tipos de lám-
paras y potencias.
> Centralizadores de persiana: Soluciones 
prácticas que combinan diseño y comodidad.
> Cargadores con doble USB: Bases de enchufe 
Schuko® con puertos USB tipo A y C para carga si-
multánea de dispositivos. Cuentan con funciones 
avanzadas como Power Delivery y Quick Charge.
> Indicadores luminosos LED: Disponibles en 
tonos blanco, verde y rojo, ideales para seña-
lizar áreas como escaleras, pasillos o salas de 
espera.
Se adapta a las exigencias tecnológicas del 
sector hotelero con:
> Conectores multimedia: Tomas HDMI, VGA, 
RJ45, y salidas de cable estéreo para una ins-
talación limpia y eficaz, ideales para entornos 
domésticos y comerciales.
> Soluciones inteligentes con KNX: Control cen-
tralizado de funciones como iluminación, clima-
tización y seguridad, con un diseño discreto y 
teclados fáciles de manejar.
Soluciones para instalaciones exteriores y es-
peciales
La Serie Style amplía sus aplicaciones con op-
ciones adicionales:
> Protección IP44: Ahora disponible para insta-
laciones exteriores, en todos los colores y mar-
cos, con mecanismos como tomas Schuko®, 
interruptores y RJ45.
> Caja de superficie Style: Permite la instala-
ción de la serie en instalaciones no empotradas 
con una integración estética impecable.
Se ha renovado recientemente con los acaba-
dos blanco mate y negro mate, diseñados para 
aportar una estética moderna y sofisticada que 
se adapta perfectamente a espacios contempo-
ráneos. u www.bjc.es

BJC
Serie Style: diseño, elegancia y funciona-
lidad para el sector hotelero

VÁLVULAS ARCO
Celebra su convención anual de ventas internacional bajo el lema “It’s time to rise UP”

Un evento en el que se han reunido los equipos de 
logística, tecnología, comercial, marketing, opera-
ciones e innovación, entre otros, con el objetivo de 
alinear metas, consolidar estrategias a nivel inter-
nacional, reforzar la visión de la compañía como 
líder en el sector de la fontanería y calefacción y 
avanzar hacia un futuro de innovación y crecimien-
to sostenible.

Bajo el lema “It’s time to rise UP”, el pasado jueves comenzó una intensa jornada de trabajo y re-
flexión sobre los nuevos retos y oportunidades del mercado. Este lema refleja la visión de ARCO como 
una empresa en constante evolución, que continúa elevándose y consolidando su liderazgo a través 
de la innovación, la sostenibilidad y la búsqueda de los más altos estándares de calidad. Y es que, 
durante los tres días de la convención, se presentaron importantes novedades de productos, innova-
ciones y tecnología, reafirmándose así el compromiso de ARCO con la excelencia.
Además, los asistentes tuvieron la ocasión de visitar la planta de producción, donde pudieron conocer 
de primera mano las mejoras implementadas y las nuevas áreas que impulsan la capacidad opera-
tiva y consolidan a la empresa como un referente global. u www.valvulasarco.com

FINDER
Lanza su nueva web Finder SmartHome

Una plataforma renovada diseñada para ofrecer información 
completa y clara sobre nuestra gama de soluciones Smart 
Home, que incluye YESLY, BLISS y la Serie 4box S, en un único 
sitio web unificado. Ya está disponible en los siguientes idio-
mas: italiano, inglés, español, francés, alemán, portugués, 
rumano, polaco, húngaro y neerlandés. 
El nuevo portal smarthome.findernet.com ha sido diseñado 
para ofrecer una experiencia completa, intuitiva y actualizada 
sobre las soluciones de hogar inteligente de Finder. Entre sus 

características destacadas se encuentran varias secciones clave que enriquecen la navegación y 
proporcionan información detallada para los usuarios.
Cada dispositivo cuenta con su propia página exclusiva que ofrece una descripción técnica, docu-
mentación relevante, enlaces a tiendas físicas y online, guías de instalación y programación, así 
como ejemplos prácticos de aplicación.
Para facilitar el acceso a la información técnica, el portal incluye una sección de soporte mejorada, 
donde los usuarios pueden encontrar documentación completa de los dispositivos, tutoriales en video 
y una sección organizada de preguntas frecuentes (FAQs).
Con el objetivo de centralizar la información sobre nuestras apps Finder YOU y 4box, el portal dispone 
de una sección específica donde los usuarios pueden encontrar enlaces de descarga, además de 
información detallada sobre las funcionalidades de estas aplicaciones. u  www.finder.es

MITSUBISHI ELECTRIC
La aerotermia y las bombas de calor, aliadas en la lucha contra el calentamiento global

El calentamiento global es uno de los mayores retos de nuestro 
tiempo, con consecuencias directas sobre el planeta y nuestras 
vidas —las emisiones de gases de efecto invernadero ascendie-
ron este año un 1% en España y se situaron en el tercer mínimo 
de la serie histórica según datos de el Observatorio de Sostenibi-
lidad—. En el marco del Día Mundial de la Acción frente al Ca-
lentamiento Terrestre, que se celebra el próximo 28 de enero, Mit-
subishi Electric, líder en soluciones de climatización y referente en 
eficiencia energética, reafirma su compromiso con el medioam-
biente ofreciendo las soluciones más eficientes que contribuyen 
a reducir las emisiones de CO2 y optimizar el consumo energético.

Las bombas de calor y los sistemas de aerotermia se presentan como alternativas sostenibles y efi-
cientes para la climatización de hogares y edificios. Estas tecnologías permiten aprovechar energías 
renovables como el aire, logrando un ahorro energético de hasta un 80% en comparación con los 
sistemas de calefacción tradicionales basados en combustibles fósiles. Además, su capacidad para 
reducir las emisiones contaminantes se alinea con los objetivos de descarbonización y transición ener-
gética impulsados por los gobiernos y los organismos internacionales. u www.mitsubishielectric.com
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SALVADOR ESCODA
Completa con gran éxito su ciclo de formaciones a SAT en España 

Su ciclo de formaciones técnicas dirigidas a los Servicios 
de Asistencia Técnica (SAT) de toda España, con la últi-
ma sesión celebrada en Levante el pasado 21 de enero. 
Con este evento, la compañía ha completado un recorri-
do formativo por las cuatro territoriales clave: Cataluña, 
Centro, Andalucía y Levante, logrando capacitar a más 
de 150 servicios técnicos en todo el país.

Esta iniciativa, alineada con la estrategia de Salvador Escoda de fortalecer su servicio posventa, ha 
sido clave para dotar a los instaladores de herramientas avanzadas, conocimientos actualizados 
y confianza en la instalación y mantenimiento de los productos de la marca Mundoclima®. La for-
mación, que ha combinado sesiones teóricas y prácticas, ha abordado las últimas innovaciones en 
climatización, aerotermia y normativas del sector, destacando aspectos como la nueva serie V8 de 
caudal variable y la aerotermia de alta temperatura R290. Durante la jornada en Levante, más de 40 
técnicos especializados participaron en sesiones de trabajo con bancadas diseñadas para replicar 
escenarios reales de instalación y mantenimiento, lo que permitió reforzar sus habilidades y ofrecer 
un servicio más eficiente y seguro a los clientes. u www.salvadorescoda.com

SMA IBÉRICA
Revoluciona la movilidad sostenible con una estación de carga 100% OFF-GRID

En colaboración con la compañía Riblan Renovables, 
ha instalado la primera estación de carga 100% off-
grid en la isla de Gran Canaria. Este innovador proyecto 
es un hito en la transición hacia una movilidad sosteni-
ble y libre de emisiones, y suministra energía solar a la 
estación de combustible pública de Taro, garantizando 
que cada vehículo cargado en sus instalaciones funcio-
na con energía 100% renovable.

El corazón de esta estación de carga está formado por la tecnología de SMA, destacando espe-
cialmente los nuevos inversores de batería Sunny Island X, una solución de última generación que 
optimiza el almacenamiento y la gestión de la energía solar. En este sentido, seis unidades de Sunny 
Island X, en combinación con seis baterías (cada una equipada con 18 módulos Pylontech Powercu-
be M1C) y tres inversores Sunny Tripower CORE1, trabajan en conjunto para transformar y almacenar 
la energía solar de manera eficiente y segura. Con una capacidad instalada de 139,15 kWp / 511,92 
kWh, esta planta genera aproximadamente 230 MWh al año, lo que permite una reducción estimada 
de 1.445,26 toneladas de CO2 anuales, contribuyendo significativamente a la lucha contra el cam-
bio climático. Además de su avanzada infraestructura, Taro ha desarrollado un software propio de 
monitorización y gestión de carga, permitiendo a los usuarios controlar en tiempo real su consumo 
y los ahorros en emisiones de CO2. u www.sma.de

GRUPO NOVELEC
Amplía su presencia en Valencia con la apertura de un nuevo punto de venta

La nueva delegación Novelec Marina Safor abrió sus puer-
tas el 3 de febrero en la Avenida País Valencia 38, en el 
municipio de Alquería de la Comtessa (Valencia). Con esta 
apertura, el grupo refuerza su compromiso con los profe-
sionales del sector eléctrico, energético y de climatización, 
ofreciendo un servicio más cercano y especializado.
La nueva tienda se encuentra en una ubicación clave, pa-
ralela a la N-332 y a solo 1 km de la salida Oliva Norte 

de la AP-7, lo que facilita el acceso a los profesionales de la zona. Este punto de venta atenderá 
a instaladores de la comarca de la Safor, ampliando la cobertura de Grupo Novelec en el sur de 
Valencia y el norte de Alicante.
Cuenta con una superficie de más de 600m², completamente diseñada en formato autoservicio para 
garantizar una experiencia de compra ágil y eficiente. Además, dispondrá de una sala de formación 
donde se impartirán cursos y capacitaciones para instaladores, reforzando la apuesta de Grupo 
Noria por la especialización del sector.
Cuenta con empleados especializados en energías renovables y aerotermia, respaldados por un 
equipo técnico multidisciplinar que brindará soporte a los tres puntos de venta que Novelec Marina 
tiene en la zona, ofreciendo asesoramiento especializado en soluciones de autoconsumo, climatiza-
ción, domótica y movilidad eléctrica. u www.gruponovelec.com

El Instituto Daikin, proyecto de la compañía 
japonesa para ofrecer formación especializada 
en el sector de la climatización, arranca con un 
nuevo semestre con formaciones mixtas (online 
y presenciales) para instaladores. El próximo 4 
de febrero da comienzo la primera formación del 
nuevo semestre que terminará el 22 de mayo y 
abarcará cursos de Daikin Altherma 4, VRV y 
Doméstico & Sky Air.
En esta edición, una de las grandes novedades 
serán los módulos de formación del nuevo pro-
ducto Daikin Altherma 4, la nueva generación 
del sistema estrella de aerotermia de Daikin. 
La cuarta generación de estos equipos se ca-
racteriza por ser la primera gama de soluciones 
de aerotermia residenciales de la compañía 
con refrigerante R-290 (propano) diseñados 
para viviendas unifamiliares e ideales para la 
sustitución de calderas de gas. Este refrige-
rante tiene un Potencial de Calentamiento At-
mosférico (PCA) cercano a cero, pero con alta 
inflamabilidad, por ello, Daikin se compromete 
a garantizar que sus productos puedan mani-
pularse de forma segura durante todo su ciclo 
de vida, desde el desarrollo y fabricación del 
producto hasta la instalación y funcionamiento 
de la unidad.
Las formaciones teóricas online se realizarán en 
sesiones de una hora y media a través de Micro-
soft Teams y constarán de entre cuatro a cinco 
bloques cada una de ellas. Asimismo, las prác-
ticas presenciales se realizarán en una sola 
sesión en los centros de formación de Instituto 
Daikin en: Madrid/Getafe, Barcelona, Valencia, 
Málaga, Sevilla y Bilbao.
Las formaciones actualmente disponibles son 
sobre:
    • Daikin Altherma 4 
    • VRV
    • Doméstico & Sky Air
¿Cómo inscribirse en las formaciones?
Para poder asistir a las formaciones tan solo 
hace falta realizar un registro en este enlace 
e iniciar sesión en la web del Instituto Daikin. 
Daikin ofrece formación gratuita online y pre-
sencial en sus instalaciones en toda España, 
y cuenta con todo lo necesario para impartir 
cursos completos y de calidad, enfocados tan-
to a la formación teórica como a la formación 
práctica. Además, en todos ellos se ofrecen 
materiales adicionales como vídeos, catálogos 
o manuales técnicos. u www.daikin.es

DAIKIN
Lanza los nuevos programas de forma-
ción para el nuevo semestre 
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JOHNSON CONTROLS
Elegido proveedor líder de gestión térmica para centros de datos por ABI Research

Innovaciones como la enfriadora YORK® YVAM, 
que puede reducir el consumo de energía hasta 
en un 40% en condiciones reales, son cruciales 
cuando los equipos de climatización pueden supo-
ner hasta el 40% del consumo eléctrico total de un 
centro de datos. La YVAM funciona con cero aguas 
in situ y refrigerante de muy bajo GWP, 1234ze, y 
utiliza la tecnología de rodamientos magnéticos 
propiedad de Johnson Controls, desarrollada origi-
nalmente para aplicaciones navales; esto garan-

tiza fiabilidad, eficiencia y un funcionamiento silencioso a 65 dBA, equivalente a la música de fondo 
en un restaurante. El YVAM también incorpora la tecnología Quick Start, que permite volver a plena 
carga en sólo tres minutos tras una interrupción del suministro eléctrico.
Según ABI Research, los clientes de Johnson Controls han destacado el enfoque integral “todo en 
uno” que abarca todo el ciclo de vida de sus edificios: gestión térmica, automatización de edificios, 
protección contra incendios, seguridad física, eficiencia energética y ofertas de servicios conectados 
habilitados digitalmente que funcionan a la perfección para ofrecer operaciones de centros de datos 
inteligentes y de alto rendimiento. u www.johnsoncontrols.es

PRYSMIAN
Presenta sus nuevos films de embalaje con un 80% de origen reciclado

Esta iniciativa da respuesta a la demanda cre-
ciente del mercado de productos más ecológicos 
y responsables medioambientalmente, reforzan-
do el compromiso de Prysmian con los valores de 
reducción de emisiones de nuestra compañía y 
alineada con los objetivos de nuestros clientes y 
de toda la cadena de valor.

La innovación y la sostenibilidad están en el centro de la actividad de Prysmian, en su firme com-
promiso con el planeta todas las acciones van encaminadas a ir más allá de cumplir con las nor-
mativas vigentes.  Con esta nueva acción, Prysmian logra reducir en sus films de embalaje un 60% 
de emisiones de CO2. Los nuevos films de Prysmian son asimismo 100% reciclables, contribuyendo 
a reducir la cantidad de residuos plásticos que terminan contaminando el entorno natural. Esto 
garantiza que los desechos generados a partir de este producto puedan reincorporarse al ciclo de 
producción, impulsando aún más la reutilización y fomentando la economía circular. 
Esta iniciativa forma parte de la campaña de sostenibilidad “Más que palabras, nos gustan los 
hechos”, con la que Prysmian reafirma su compromiso hacia una economía más sostenible. 
u www.prysmiangroup.com

AIRZONE – LEGRAND
Colaboración para la eficiencia energética en edificios

Una colaboración en la que se integran sistemas de am-
bos fabricantes en una innovadora solución para la admi-
nistración inteligente de edificios o BMS (Building Mana-
gement System) denominada por Legrand como WEOZTM. 
Este sistema permite recopilar datos relevantes sobre el 
consumo de energía en los distintos sistemas del edificio, 
como climatización (calefacción/refrigeración), ilumina-
ción y ventilación. Gracias a estos datos, junto con los 
de ocupación del edificio, se pueden ajustar automática-

mente los parámetros de esos sistemas para optimizar y ajustar, entre otros, la climatización, la 
iluminación y la calidad del aire, garantizando el confort y el ahorro de energía en tiempo real. 
WEOZTM responde a los requerimientos de la nueva Directiva Europea de Eficiencia Energética en 
Edificios (DEEE), un conjunto de normas destinadas a mejorar la eficiencia energética de los edifi-
cios en la Unión Europea cuyo objetivo es lograr un parque inmobiliario totalmente descarbonizado 
para 2050. 
Como parte de esta directiva se han introducido una serie de normas para calcular la eficiencia 
energética de los edificios. Con WEOZTM se puede acceder a la clase A o B y optar al Certificado de 
Ahorro Energético (CAE), sistema que incentiva la inversión en actuaciones de eficiencia energética 
en edificios. u www.legrand.es - www.airzone.es

Su innovador sistema Simon SB Multihome, di-
señado para optimizar la eficiencia energética 
y operativa de edificios mediante una gestión 
inteligente y digitalizada.
Permite la medición de consumos y el control 
de clima, con herramientas clave para la ges-
tión eficiente de edificios, especialmente en un 
entorno cada vez más enfocado en la sostenibi-
lidad y la reducción de costos operativos. Tam-
bién para mejorar el confort y el valor global de 
los edificios.  
Soluciones para el sector inmobiliario
Combina tanto hardware como software para 
optimizar distintos aspectos clave en la opera-
tiva de edificios inteligentes. Incluye funciona-
lidades como la gestión multiproyecto, la medi-
ción de consumos, el control de climatización, 
la gestión de zonas comunes y la monitoriza-
ción de datos climáticos exteriores. Todo ello 
con un enfoque especial en proyectos build to 
rent, ofreciendo a los gestores una herramienta 
integral que mejora la rentabilidad y facilita la 
toma de decisiones basadas en datos.
Es una herramienta muy orientada a cumplir 
con los criterios de certificación, ayudando a 
reducir el impacto ambiental de los edificios y a 
ofrecer a los inquilinos un control detallado de 
sus consumos, fomentando la concienciación 
medioambiental. Todo articulado a través de la 
plataforma digital LOLA, presentada en la an-
terior edición de la Feria ISE.
Jordi Satorras, Sales Operations Manager, des-
taca: “Simon SB Multihome permite a los ges-
tores inmobiliarios disponer de una solución 
integral que no solo optimiza la operativa de 
los edificios, sino que también mejora la expe-
riencia de los inquilinos y contribuye al cum-
plimiento de los estándares de sostenibilidad.”
Esta solución, liderada por el nuevo equipo de 
Simon Contract, es una propuesta totalmente 
integrada y adaptable, con acompañamiento 
en todas las fases del proyecto, desde la inge-
niería hasta la postventa. 
Vicenç Salas, Director of Engineering, seña-
la: “Simon Contract nace con la vocación de 
transformar la gestión de grandes proyectos, 
combinando tecnología, diseño y eficiencia en 
una solución integral. Nuestro objetivo es ir 
más allá del producto, acompañando a nues-
tros clientes en cada etapa, desde la preventa 
hasta la postventa, para crear espacios inteli-
gentes, conectados y sostenibles.” 
u www.simonelectric.com 

SIMON
Presenta su nueva división de Contract, 
con servicios y soluciones pensados 
para grandes proyectos inmobiliarios
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JOHNSON CONTROLS - 
HITACHI AIR CONDITIONING
Gana el premio Red Dot al con-
cepto de diseño 2024
Por su concepto de diseño de uni-
dad de aire acondicionado que 
incorpora una pantalla digital 
multiuso.  Gracias a su elegante 
diseño, el concepto “airPure” se 
destacó como ganador en la cate-
goría de Concepto de Diseño para 
Calefacción y Aire Acondicionado. 

JOHNSON CONTROLS
Nombra a Joakim Weidemanis 
próximo CEO
El nuevo directivo, a partir del 12 de 
marzo, sucederá a George R. Oliver 
tras un exhaustivo proceso de pla-
nificación de la sucesión. 
Joakim es un ejecutivo experimen-
tado con un exitoso historial en la 
dirección de negocios globales im-
pulsados por la tecnología y la ob-
tención de un crecimiento rentable. 

SALVADOR ESCODA
Recibe el certificado Plimsoll 
de excelencia empresarial 2024
Este reconocimiento subraya la só-
lida trayectoria y el continuo creci-
miento de Salvador Escoda en el 
mercado, desde finales de 2024 
como parte del grupo de empresas 
que engloba la multinacional irlan-
desa Grafton Group PLC, reafirman-
do su compromiso con la excelencia 
y la innovación en el sector de la re-
frigeración, climatización y energías 
renovables.

CAREL
Michele Martello nombrado 
Chief Solution Marketing Offi-
cer de CAREL
Como responsable de definir las 
prioridades y los objetivos estraté-
gicos de las soluciones de CAREL 
en los sectores de HVAC, refrigera-
ción y services. 
Liderando una estructura que ser-
virá como punto de referencia para 
los equipos de Solutions Marketing. 

SOLER & PALAU
Único fabricante de sistemas 
de ventilación que ostenta la 
medalla de oro de EcoVadis
Tras una exhaustiva evaluación, 
S&P Sistemas de Ventilación SLU 
ha obtenido una puntuación global 
de 78 sobre 100, posicionándose en 
el top 5% de empresas mejor valo-
radas a nivel global. 
EcoVadis evalúa cada empresa 
rigiéndose por estándares soste-
nibles internacionales y es super-
visado por un comité científico de 
sostenibilidad y expertos en la ca-
dena de suministro. 

VAILLANT GROUP
Gorka Barañano, nuevo direc-
tor general de Vaillant Group 
España
Barañano, que hasta ahora ocupa-
ba la posición de director de Mar-
keting y Estrategia de la compañía, 
sucederá a Nicolás Klingenberg, 
quien se retira tras más de 25 años 
de exitosa labor en la empresa. Bajo 
su nueva dirección, Vaillant Group 
continuará con su estrategia de 
liderazgo en el sector, gestionando 
las marcas Vaillant, Saunier Duval, 
Hermann y Protherm en el país.

EPTA
Adquiere la compañía SET Re-
frigeración y refuerza su pre-
sencia en España
Epta, actor global independiente y 
líder especializado en refrigeración 
comercial, impulsa su expansión y 
consolidación en nuestro país con 
la integración de la empresa se-
villana SET Refrigeración S.L. Con 
esta operación estratégica fortale-
ce su compromiso con la mejora de 
la eficacia y la calidad del servicio 
técnico en el mercado español.

SCHNEIDER ELECTRIC
Jesús Requena, nuevo Vice-
presidente de Marketing y Es-
trategia en Iberia
Con más de 15 años de experiencia 
en el sector, Requena contribuirá al 
crecimiento del negocio y la imple-
mentación de estrategias comer-
ciales para acelerar la transforma-
ción digital y mejorar la eficiencia 
energética en la región, apoyándose 
en áreas clave como el marketing y 
la innovación tecnológica.
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